UVOD

U jednoj privredi se u toku godine proizvede mnogo najrazličitijih proizvoda, trguje se mnogim robe i pružaju se raznovrsne usluge. Da bi se vrednosno i količinski obuhvatili svi ti rezultati proizvodnje ekonomska nauka (makroekonomija kao njen deo), razvila je sistem takozvanih makroekonomskih pokazatelja – radi se o sistemu određenih globalnih i sintetičkih pokazatelja kojima se izražavaju osnovni sadržaji, dinamika i struktura, kao i rezultati ekonomske aktivnosti u nekoj državi tj. društvenoj zajednici. Cilj makroekonomskih pokazatelja je kvantitativno izražavanje vrednosti društvene proizvodnje kako bi se ona dalje mogla analizirati i razmatrati, planirati i porediti sa rezultatima drugih privreda.
Mada se neki od danas korišćenih makroekonomskih agregata pominju još u XVII veku, njihovo značajnije korišćenje u makroekonomskoj analizi započinje tek u periodu posle Velike ekonomske krize odnosno tridesetih godina XX veka. Nakraće rečeno, makroekonomski pokazatelji mere uspešnost rezultata koji je u određenoj godini ostvario čitav ekonomski sistem odnosno čitava nacionalna ekonomija.

Merenje makroekonomskih pokazatelja ima za pretpostavku poznavanje strukture i načina funkcionisanja privrede kao složenog sistema. 

1. INSTITUCIONALNI SEKTORI PRIVREDE
Pod institucionalnim sektorom privrede se podrazumeva skup ekonomskih subjekata koji na nacionalnom nivou obavljaju homogene transakcije: 

· sektor domaćinstava

· sektor privrede

· država

U smislu istraživanja osnovnih makroekonomskih pokazatelja od ogromnog značaja je analiza odnosa koji se u okviru pojedinih nacionalnih ekonomija uspostavljaju između pojedinih institucionalizovanih sektora i tako se kvantificira nivo privredne aktivnosti u celini.
Makroekonomska analiza proučava ponašanja celokupne narodne privrede i utvrđuje međuzavisnosti među njenim važnijim agregatima: bruto domaći proizvod, agregatna potrošnja, štednja, investicije, izvoz, uvoz... Ovi agregati se dobivaju zbrajanjem velikog broja mikroekonomskih varijabli.

2. POKAZATELJI DOSTIGNUTOG NIVOA EKONOMSKE RAZVIJENOSTI 

Pokazatelji dostignutog nivoa ekonomske razvijenosti se dele na: 
· Naturalne – dostignuti nivo razvoja industrije i poljoprivrede
· Ekonomsko socijalne – zaposlenost, socijalna zaštita, izdvajanja za obrazovanje, životni vek, troškovi ishrane i uslovi stanovanja, 
· Naučnotehnološke – obim i struktura naučnoistraživačkog rada, obim i oblici transfera tehnologije, tehnički i trgovinski bilans zemlje, udeo proizvoda svetskih tehnologija u svetskom izvozu
· Vrednosne – bruto domaći proizvod (GDP), bruto nacionalni proizvod (GNP), neto domaći proizvod (NDP) i neto nacionalni proizvod (NNP)
Bruto domaći proizvod (GDP) se izračunava tako što se saberu sve vrednosti proizvedenih roba i usluga u privredi u vremenskom interval od jedne godine, 

Bruto nacionalni proizvod (GNP) se dobija kada se od GDP oduzmu svi prihodi stanovnika te zemlje koji pripadaju strancima kao rezultat njihovog ulaganja u zemlju, a dodaju prihodi stanovnika te zemlje po osnovu njihovog ulaganja u inostranstvu. Podaci o GNP olakšavaju kreatorima ekonomske politike usmeravanje privrede prema nacionalnim ciljevima.

Neto domaći proizvod (NDP) se dobija kad se od vrednosti GDP oduzme vrednost amortizacije osnovnog kapitala.

Neto nacionalni proizvod (NNP) se dobija kad se od vrednosti GNP oduzme vrednost amortizacije osnovnog kapitala.

Nacionalni dohodak je ekonomski pojam koji podrazumeva novonastalu vrednost u privredi jedne zemlje u toku posmatranog vremenskog perioda, najčešće jedne godine, dakle zbir svih dohodakakoji dobijaju pojedini ekonomski agenti u okviru nacionalne ekonomije I ima sledeće komponente: 

· Zarade

· Dohoci po osnovu vlasništva

· Rente

· Profit korporacija

· Neto kamata
Nacionalni dohodak koristi se kao agregatni pokazatelj dostignutog stepena razvoja privrede. Vrlo je upotrebljiv i za upoređivanje razvoja privrede pojedinih zemalja. Tada se obračunava nacionalni dohodak po glavi stanovnika. Raspodela nacionalnog dohodka najznačajnija je komponenta ekonomske politike jedne zemlje. Raspodelom se determinišu granice svih oblika krajnje potrošnje (lične, opšte, investicione). U tom kontekstu, strukturu nacionalnog dohodka čini zbir lične potrošnje, opšte potrošnje i akumulacije.
3. BRUTO DRUŠTVENI PROIZVOD
Makroekonomija analizira veliki broj makroekonomskih agregata, a svaki od njih, zavisno od načina izračunavanja i svoje strukture, predstavlja pokazatelj rezultata ili strukture rezultata ekonomskog sistema. Najkorišćeniji makroekonomski agregat, kako u ekonomskim analizama konkretne privrede, tako i u njenom poređenju sa drugim privredama je bruto društveni proizvod (BDP odnosno GDP  - od engleskog Gross Domestic Product).

Definisanje: Bruto društveni proizvod predstavlja tržišnu vrednost ukupne mase proizvoda (materijalnih dobara i proizvodnih usluga) proizvedenih u jednoj zemlji za određeni period vremena, obično za godinu dana. GDP dakle meri vrednost celokupne društvene proizvodnje u jednoj godini.

Karakteristike bruto društvenog proizvoda:
· Obzirom da bruto društveni proizvod jeste tržišna vrednost svih proizvoda i usluga proizvedenih u jednoj zemlji u periodu od godinu dana, znači da se za njegovo izračunavanje koriste tržišne cene dobara i usluga;

· u GDP ne ulazi vrednost međufaznih proizvoda, jer je njihova vrednost obračunata u vrednosti finalnih proizvoda (u obračun bruto društvenog proizvoda neće ući brašno (iako je brašno finalni proizvod za proizvođača brašna) ako je ono u toku obračunske godine upotrebljeno za proizvodnju hleba (za pekaru brašno nije finalni proizvod već materijal), čime se izbegava obračunavanje istih proizvoda dva i više puta (brašno koje je stavljeno na zalihe i nije prodato u toku obračunske godine može se privremeno smatrati finalnom robom, njegova vrednost će uvećati bruto društveni proizvod, ali kada se to brašno u toku iduće godine upotrebi za proizvodnju hleba njegova vrednost će se preneti na finalni proizvod kao deo cene finalnog proizvoda)
· obračun GDP obuhvata i robu i usluge; prilikom korišćenja kozmetičkog tretmana u obračun bruto društvenog proizvoda ući tržišna cena kozmetičkih preparata koji su u tretmanu korišćeni (kao roba) i tržišna cena tretmana, kao usluge;

· GDP uključuje samo proizvode koji su proizvedeni u toku obračunske godine, pa će tržišna cena automobila biti deo GDP u godini u kojoj je auto proizveden, ali kada taj isti auto vlasnik proda kao polovan, njegova tržišna vrednost koja je postignuta u tom trenutku neće ući u obračun GDP 
· u obračun GDP ulaze samo dobra i usluge koje su legalno prodate u toku godine i ne obračunavaju se transakcije koje su izvršene u okviru sive ekonomije, ni transakcije iz kriminalnih aktivnosti (šverc, prodaja droge itd.);

· u obračun GDP domaće zemlje ulaze i roba i usluge koje su na teritoriji domaće zemlje proizvele strane kompanije odnosno strani građani; ali je i rad građanina Nemačke na privremenom radu u Srbiji deo bruto društvenog proizvoda Republike Srbije.

GDP je makroekonomski pokazatelj koji istovremeno izražava dve veličine - ukupan dohodak privrednih subjekata i ukupne troškove svih roba i usluga u određenoj privredi. To znači da je ukupan dohodak uvek jednak ukupnom trošku. Suština ove jednakosti je u tome što ako, recimo, jedan građanin Srbije plati popravku automobila za njega će ta transakcija predstavljati trošak. Za automehaničara koji je popravku izvršio ta transakcija će predstavljati dohodak i tako. su u okviru jedne privrede ukupan dohodak i ukupni troškovi zaista jednaki. 
Bruto društveni proizvod se može obračunati na dva načina:

· sabiranjem troškova svih privrednih subjekata,

· sabiranjem dohodaka svih privrednih subjekata.

 Oba načina obračuna bruto društvenog proizvoda su mogući jer je svaki dohodak u jednoj privredi istovremeno i nečiji trošak, a svaki trošak je istovremeno dohodak nekoga drugog.

 Struktura bruto društvenog proizvoda

Bruto društveni proizvod je istovremeno pokazatelj rezultata proizvodnje određene privrede, ali i njenog trošenja. Celokupan bruto društveni proizvod koji je ostvaren u okviru određene privrede odnosno nacionalne ekonomije se raspodeljuje na različite vidove potrošnje. Analizirajući strukturu bruto društvenog proizvoda sa aspekta njegovog trošenja dolazimo do saznanja kako određena privreda koristi ograničene resurse kojima raspolaže. Struktura društvenog proizvoda data je sledećom relacijom:

BDP = P + I + G + (E - M)   Ssvaki dinar bruto društvenog proizvoda potrošen je na određeni način. Komponente bruto društvenog proizvoda su:

· potrošnja (P) - finalna potrošnja pojedinaca odnosno domaćinstava; domaćinstva svoj dohodak troše u celosti ili određeni deo dohotka štede;

· investicije (I) - potrošnja preduzeća kao privrednih subjekata i obuhvataju kupovinu osnovnih sredstava, opreme, objekata i slično;

· državna potrošnja (G) - sva trošenja državnog aparata, od ulaganja u izgradnju modernih saobraćajnica do plata državnih službenika (ove plate jesu deo državne potrošnje jer njima država plaća rad radne snage koju je angažovala); u državnu potrošnju, međutim, ne spadaju takozvana transferna plaćanja (penzije, socijalna davanja, subvencije preduzećima) ,jer ova plaćanja nisu izraz proizvodnje pa kao takva i ne mogu biti deo državne potrošnje;

· razlika između izvoza i uvoza odnosno neto izvoz (E - M) - izvoz povećava bruto društveni proizvod, dok ga uvoz smanjuje; većina savremenih privreda predstavljaju takozvane otvorene privrede što znači da razmenjuju robe i usluge sa inostranstvom,  stoga u obračun svog GDP moraju uneti i komponente izvoza i uvoza.

 

Realni i nominalni bruto društveni proizvod

 Kada se GDP posmatra sa naturalnog aspekta onda on je skup velikog broja kvalitativno različitih proizvoda i usluga imože se podeliti na proizvode koji su namenjeni proizvodnoj potrošnji odnosno ponovnoj proizvodnji ili namenjeni finalnoj potrošnji, što bi činilo komplikovanu računsku operaciju, jer se različiti proizvodi izražavaju u različitim jedinicama mere (kilogrami, centimetri, litri), i što bi prikupljanje podataka o njima predstavljalo preobiman posao.

SToga se dobra koja ulaze u obračun GDP obračunavaju preko njihovih tržišnih cena što  donosi problem promenljivosti cena. Tržišne cene se menjaju pod dejstvom različitih faktora: promene odnosa ponude i tražnje, promena same vrednosti dobara i usluga, ali i promena vrednosti novca (inflacija, deflacija, devalvacija, revalvacija), a to opet donosi neuporedivost GDP obračunatih po cenama iz različitih perioda, pa se uvode nominalni i realni GDP
Nominalni bruto društveni proizvod je bruto društveni proizvod koji je obračunat po tekućim cenama odnosno po tržišnim cenama dobara i usluga po kojima se one prodaju i kupuju u toku godine za koju se bruto društveni proizvod obračunava. Kada sboge obračunava nominalni društveni proizvod tada je moguće steći uvid u stvarno stanje privrede u posmatranoj godini, ali kad hoćemo da pratimo kako se on kreće iz iz godine u godinu, to se ne može uraditi zbog neuporedivosti podataka, jer savremene privrede karakteriše pojava porasta opšteg nivoa cena iz godine u godinu, tako da bismo poređenjem, recimo, bruto društvenog proizvoda iz 2008. godine sa onim iz 8 mogli da dobijemo zaključak da je došlo do porasta BDP-a za iznos koji je veći od realnog. Da bi se dobila jasna i realna predstava o kretanju visine bruto društvenog proizvoda kroz vreme potrebno je izračunati realni bruto društveni proizvod - koji je obračunat na osnovu stalnih cena čime je uticaj inflacije na vrednost ovog agregata otklonjen. Računanjem GDP-a na osnovu stalnih cena dobija se njegova vrednost očišćena od uticaja porasta opšteg nivoa cena ( ako želimo da pratimo kretanje GDP-a u određenom vremenskom periodu od10 godina, ćemo izabraćemo jednu godinu kao baznu i GDPsvih ostalih godina računati po cenama iz te godine. Kao bazna godina se obično uzima prva godina, pa se analizom kretanja GDP-a 1997. do 2007. godine za svaku godinu GDP računa tako što se količina proizvedene robe i pruženih usluga te godine pomnoži sa cenama koje su bile aktuelne 1997. godine. Na taj način bismo došli do saznanja kakva je bila stvarna priroda kretanja GDP-a u tom periodu (da li je GDP opadao ili rastao, kolika je u kojoj godini bila stopa rsta itd.). Sledeći grafikon prati realni GDP proizvod Republike Srbije u periodu od  nekoliko godina:
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Grafikon 1: BDP Republike Srbije 2000-08. (2000 =100)

Na grafikonu je prikazano kretanje realnog bruto društvenog proizvoda Republike Srbije u periodu 2000-08. gde je 2000. godina uzeta kao bazna što znači da su vrednosti BDP-a po godinama date u odnosu na početnu 2000. godinu.

ZAKLJUČAK

 

Mora se razlikovati i stvarni bruto društveni proizvod zemlje od njenog potencijalnog bruto društvenog proizvoda. Naime, stvarni društveni proizvod predstavlja društveni proizvod koji je zaista ostvaren u privredi određene zemlje u periodu od godinu dana. S druge strane, potencijalni društveni proizvod predstavlja društveni proizvod koji bi data privreda mogla da ostvari kada bi svi njeni raspoloživi kapaciteti bili angažovani. To bi, dakle, bio bruto društveni proizvod koji bi zemlja ostvarila da nema neiskorišćenih proizvodnih kapaciteta ni nezaposlenih radnika.

Bruto društveni proizvod se koristi i za merenje životnog standarda konkretne zemlje kao i za njegovo poređenje sa standardom koji je zastupljen u drugim privredama odnosno nacionalnim ekonomijama. U te svrhe se koristi društveni proizvod per capita odnosno društveni proizvod po glavi stanovnika. Društveni proizvod po glavi stanovnika pokazuje vrednost proizvodnje određene zemlje stavljenu u odnos sa brojem njenih stanovnika. Što je društveni proizvod po glavi stanovnika viši to je i viši životni standard u posmatranoj zemlji. Ovaj pokazatelj se najčešće koristi i kao agregatni pokazatelj stepena razvijenosti nacionalne ekonomije.
Srbija ima privredu zasnovanu na uglavnom na različitim vrstama usluga, industriji i poljoprivredi. Krajem 1980-ih, na početku procesa ekonomske tranzicije, položaj je bio relativno povoljan, ali su je teško pogodile UN-ove ekonomske sankcije 1992-1995, a kasnije i razaranje infrastrukture i industrije tokom NATO-vih vazdušnih napada 1999. godine, kao i problemi uzgrovani gubitkom bivših jugoslovenskih tržišta. Glavni ekonomski problemi su visoka nezaposlenost i nerešen status Kosova.
  DP je u periodu 2001-2008. godine kontinuirano rastao po prosečnoj godišnjoj stopi od 5,2% 

  Glavni generatori rasta bile su uslužne delatnosti: trgovina, saobraćaj, skladištenje i veze, usluge finansijskog posredovanja, PTT usluge, telekomunikacije, poljoprivreda i prerađivačka industrija. 

  Rast privredne aktivnosti doprineo je poboljšanju životnog standarda stanovništva, budući da je BDP po stanovniku u 2008. porastao 4,3 puta u odnosu na 2001. godinu.
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